Psihologija investiranja: Zasto se bojimo pada cijena?

U teoriji svi investitori znaju da trZiSte ne raste linearno, da su padovi sastavni dio ciklusa, ali kada
cijene stvarno pocnu padati, logika se Cesto povlaci pred emocijama.

Strah od gubitka (tzv. loss aversion) toliko je snazan da vecina ljudi psiholoski teze podnosi gubitak
10% nego Sto uziva u dobitku istog iznosa.

U praksi, taj strah ¢esto vodi do pogresnih odluka: prodaje u panici, propustanja prilika i ,,bjezanja
sa trziSta“ bas kad bi trebalo ostati.

Istrazivanja pokazuju da prosjecCni investitor Cesto zaradi manje od samog indeksa, upravo zato Sto
reaguje emocionalno, odnosno kupuje kad je euforija, prodaje kad je panika.

Padovi nisu signal za bijeg, vec test discipline. Najuspjesniji investitori nisu oni koji predvidaju pad,
nego oni koji ostanu dosljedni strategiji i ne panice.



